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Punto di riferimento per la riparazione di tutti gli oggetti guasti nella tua abitazione.
Offriamo soluzioni e servizi rapidi e professionali.

FOR.MA Mantova
CFP sede di Castiglione delle Stiviere

Gruppo FOR.MA 1

Eric Amoateng, Kaoutar Boufarouj, Imen Boufoula, Malak Bouhaouli, Davide Codrea, Mattia
Cora, Diego Concu, Paolo Concu,Veljko Curic, Husnain Khurshid, Alan Rivera, Xhesika Vahaj
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o
IL PROBLEMA )

- Nel mondo oltre 50 milioni di tonnellate di RAEE

- in Italia, ogni cittadino consuma circa 22 kg di apparecchiature
| elettriche ed elettroniche domestiche all'anno.

~~

guantita enormi di rifiuti elettronici (RAEE)

72N

consumo di materie prime  produzione di rifiuti tossici




LA SOLUZIONE ﬁ

Offriamo presso i laboratori della nostra sede di Castiglione un servizio di riparazione
di dispositivi elettronici ed elettrodomestici, contribuendo alla riduzione dei rifiuti
elettronici e promuovendo la sostenibilita.

| clienti possono prenotare le riparazioni online, con un costo pari al 30% del prezzo di
un prodotto nuovo.

Il progetto prevede la riparazione di circa 45 prodotti a settimana, grazie al contributo
di 12 soci-lavoratori. O
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| PUNTI DI FORZA - GLI ASPETTI DISTINTIVI\‘)

competenze e strumenti per soddisfare le esigenze di riparazione e ricondizionamento

~~

Sostenibilita ambientale
Risparmio per i clienti
Ampia gamma di servizi

Specializzazione

be X o K

Servizio personalizzato



FATTIBILITA « BUSINESS MODEL \a_

3

e Riparazioni: 45 oggetti a settimana.
e Valore del prodotto nuovo: 600 €; il compenso per la riparazione € il 30% del valore, ovvero

180 € per oggetto.
e Ricavi:

©)

Settimanale: 8.100 €

o Annua: 421.200 €
e Costi annuali:

O O O O O

@)

Materiali e ricambi: 93.600 €
Manutenzione attrezzature: 5.000 €
Utenze: 12.000 €

Marketing e pubblicita: 2.000 €
Assicurazione e licenze: 3.000 €
Totale: 115.600 €

e Utile annuo lordo: 305.600 €

©)

Se diviso equamente tra i 12 soci, ogni socio guadagnerebbe circa 25.467 €.

Questa sintesi evidenzia come, partendo dai ricavi derivanti dalle riparazioni e sottraendo i costi, Si
arrivi a un utile significativo che viene poi distribuito equamente tra | Soci.



DESTINATARI - CLIENTI - MERCATO

E Il nostro servizio ripara dispositivi elettronici ed

elettrodomestici danneggiati.

n, Offriamo una valida alternativa alla sostituzione, promuovendo

I'economia circolare.

I:I Il nostro mercato di riferimento e il ricondizionamento

degli apparecchi elettronici.
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RISCHI - SOLUZIONI ALTERNATIVE - COMPETITOR

-Non riuscire a A -Seé Non Si riuscisse

a riparare chiedere aiuto ai

riparare l'oggetto
docenti

-riparare l'oggetto costerebbe _bonus di rottamazione

piu di acquistarne uno nuovo.

0,
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| competitor sono molto piu cari ed accettano solo prodotti specifici. @




O
TEAM e PARTNER 1)

A
&‘ Davide Codrea, Paolo Concu, Mattia Cora, Veljko Curic, Husnain Khurshid, Alan Rivera
)E‘ Eric Amoateng, Imen Boufoula, Diego Concu

Kaoutar Boufarouj

% Malak Bouhaouli
T

% Xhesika Vahaj
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MANTOVA




PROIEZIONI DI SVILUPPO

canali social

riparazione a domicilio

@

sito web

Magazzino / stagisti

m



g
STATO DELLA PROPOSTA )

GUASTO ELETTRONICO
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STATO DELLA PROPOSTA )

GUASTO MECCANICO
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CHIUSURA - CALL TO ACTION 1)

No dismissione in discarica

7N

risparmio economico vantaggio ecologico

Non aspettare che il danno peggiori!
Affidati a RIFOR.MA per una riparazione professionale.

Il tuo problema, la nostra soluzione!
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