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SUMMARY
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Siamo il Too Good to Go del Fashion .



PROBLEMA

In Italia, dal 2012 ad oggi, persi 11Imila negozi *

* Fonte: Confcommercio



PROBLEMA

Le giacenze di magazzino
rappresentano un peso significativo
sul bilancio del negozio, costringendo i
commercianti a operare

con estrema cautela negli acquisti per
la nuova stagione al fine di evitare
costi insostenibili.




PROBLEMA

Su € 10.000 di invenduto oltre alla
perdita secca*, quindi alla svalutazione
del bene, il negozio dovra pagare anche

Q 24% di Ires (mposta suiredditi della societa)

Q 3,9% di ||‘(]p (Imposta regionale sulle attivitd produttive)

- € 2.790

* Aliquota Iva 22%
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WearHouse: capi
firmati a prezzi
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WearHouse offre un’esclusiva
selezione dj capi di alta
qualita, provenienti g3 scorte
di magazzino e fine serie dej

migliori negozj dell3 tua citta,

Prezzi Scontati fino 3| 70%!
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LA SOLUZIONE

WearHouse € la soluzione

che aiuta i negozi a liberarsi

della merce invenduta in magazzino e
permette ai consumatori

di accedere a capi di qualita

a prezzi accessibili.




MERCATO

Giro d'affari negozi indipendenti di
abbigliamento: € 73 Mid

Giro d'affari capi invenduti: € 13 Mid

Fonti: Confcommercio, Istat, Camera di Commercio
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REVENUE MODEL

Pacchetto Nu.mero Pricing
capi/anno
Basic fino a 100 € 30/mese
Intermediate 100-250 € 100/ mese
Premium oltre 250 € 250/ mese

Servizio aggiuntivo custom: data entry per inserimento
capi sulla piattaforma



TRACTION/KPI'S

B2B

Q 15 interviste ai negozianti
0 7 interessati al progetto
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B2C

Q 41 utenti che hanno cliccato su "‘Download app”

Q 20 indirizzi mail raccolti in meno di 24 ore



FABIO

LM in Informatica - Embedded
Software Engineer
@ Minerva Systems

IL TEAM

STEFANO

PM & Sales
@ Replica Sistemi - Zucchetti

FRANCESCO

LT in Scienze della Comunicazione -
precedentemente Content Creator per
lolnvesto.com SA.
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(OSA CHIEDIAMO

Per far decollare il progetto sono necessari:

@ € 80.000 per campagne marketing

@ Contatti per aumentare il numero
dei negozi clienti
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